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Auswahl / Referenzliste Gastronomie / Hotellerie

Unternehmen:

Gasthaus Katerberg

Am Schloss

Hotel EOS

Restaurant - Café Meinkenhof

Irlacher GmbH &

Co. Dobbendeel

Waldcafé Tiefensee

Schwarzenbarth LGH

Gutshof Arosa GmbH

Hotel-Restaurant Zur Krone

Landgasthof Steinberg

Maristro Bistrorante

Gasthof Schlossbrau Lintach

Ansprechpartner/Adresse:

Klaus-Peter Luer
21388 Soderdorf
Tel.: (04172) 96 14 96

Knut Kistenmacher
22926 Ahrensburg
Tel.: (041 02) 80 55

Andrea Dabelstein
23730 Neustadt
Tel. (04 56 1) 5 13 33

Jan Kruse
25495 Kummerfeld
Tel.: (04101) 79 38 56

Astrid Irlacher
27624 Bederkesa
Tel.: (046 71) 30 13

Thomas Schultz
39245 Pretzien
Tel.: (0392 00) 517 43

Achim Schwarzenbarth
55743 Idar-Oberstein
Tel.: (0 67 84) 22 55

Ralf Leiendecker
56299 Ochtendung
Tel.: (0 26 25) 44 71

Thomas Hubert
56377 Nassau
Tel. (0 26 04) 45 15

Marion Steinberg
59846 Sundern
Tel.: (023 95) 7 54

Marion Dopfer
89257 lllertissen

Tel.: (073 03) 903 49 45

Stefan Rehaber
92272 Freudenberg
Tel.: (0 96 27) 9 22 20

Erfolge:

27,5%ige Umsatzsteigerung im November
durch die Verteilung von Ganseessen —
Flyer

Durch verschiedene GeMax-Hotel-
marketingmafBnahmen konnte der Umsatz
in 2006 gegentiber dem Vorjahr um
337.000 Euro gesteigert werden.

Die Verteilung von 7.000 Flyer im Oktober
2006 konnten eine Umsatzsteigerung von
100% erzielen.

Durch Flyer, Stammgastmailings und —
abende und der Versendung von Geburt-
stagsmailings wurde eine Umsatzstei-
gerung in 2006 um 136.000 Euro erzielt.

Der Einsatz von ca. 100,- € (Anschreiben
an Firmen fiir Weihnachtsfeiern) brachte
ein Umsatz von ca. 3.000,- €.

86,7 % Umsatzsteigerung im November
2006 durch Flyer, Kulinarischer Kalender
und Kundenanschreiben

Der Pro-Kopf Umsatz konnte um 25 %
gesteigert werden durch Verkaufsge-
sprache und einer neuen Speisekarte
im November und Dezember 2006.

Durch Internetmarketing, Quartalspla-
nung und dem aktiven Verkauf am Tisch
konnte eine Umsatzsteigerung in 2006
von 10.000 Euro im Vergleich zum Vorjahr
erzielt werden.

Durch verschiedene MarketingmaRnah-
men zum Beispiel: Umsetzung Jahres-
marketingplan konnte der Umsatz 2006 im
Vergleich zum Vorjahr um 21% gesteigert
werden.

Jeden Monat 6.500 € Mehrumsatz durch
Mittwochs-Biiffet.

15,08 % Umsatzsteigerung durch Mai-
lings, Adress-sammler und Gutscheinak-
tionen.

Durch Direktmarketing, eine Flyerkam-
pagne, dem aktiven Verkauf am Tisch und
eines zusatzlichen ,,Hammerangebotes”
konnte im Nov./Dez. 06 eine Umsatzstei-
gerung von 35 % erzielt werden.

Uber 1000 schriftliche Erfolge von Mitgliedsbetrieben liegen vor!
Mehr unter www.gemax-cs.de

Gern senden wir lhnen belegbare Beweise auf Anfrage zu.




