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Gasthaus Baumann Ludwig Klier 
83624 Otterfing 
Tel.: 0802-448711  
 

Mit Spargel & Bärlauch Aktion über 9.000 € ge-
neriert 
Durch die kreativen Spargel- und Bärlauchgerichte 
konnte über 9.000 € Umsatz generiert werden. Die 
Maischolle wurde auch erfolgreich abverkauft. Das 
Geburtstagsanschreiben brachte mit über 30 % 
Rücklauf einen Umsatz von über 3.000 €. 
Übersicht der Hilfsmittel: Aktion Spargel, Bärlauch, 
Maischolle, Geburtstagsanschreiben, Flyer, Brief, 
Gäste begeistern, diverse Schulungen, Seminare 
 

Landgasthaus Brüers Christian Brüers 
26209 Hatten 
Tel.: 04482-319 
 

Der Maiumsatz hat alle Rekorde gebrochen:  
65.000 € Umsatz 
Bedingt durch die Spargelsaison, aber auch durch 
viele Hochzeiten war der Umsatz im Mai noch 
10.000 € besser als erwartet. So konnte in den ers-
ten 5 Monaten der Umsatz auf 211.000 € anwach-
sen, im Vergleich zum Vorjahr eine Verbesserung 
um 15 % (+ 29.000 €).  
Zur Spargelwerbung wurden Flyer in Auflage 20.000 
verteilt. 
 

Kohlers Gastronomiebet-
rieb Hotel Engel 

Jürgen Kohler 
77815 Bühl - Vimbuch 
Tel.: 07223&nbsp;93990 
 

53.000,- € Mehrerlöse in den ersten vier Monaten 
versus Vorjahr! 
Das Team vom Kohlers Engel konnte mit zielführen-
der Betriebsorganisation und umgesetzten Marke-
tingmaßnahmen die Erlöse versus Vorjahr deutlich 
steigern. 
Schwerpunkt wurde gelegt auf: Internes und exter-
nes Marketing, Inhouse Sales, die Hauszeitung, 
Flyer, persönliche Ansprache, Mailings.  
Es erfolgten interne und externe GeMax-Schulungen 
sowie der Besuch von Netzwerktreffen zum Erfah-
rungsaustausch. 
 

Mühlenthaler's Park Hotel 
Konz 

Marita Mühlenthaler 
54329 Konz 
Tel.: 06501 2157 
 

Ertragssteigerung kumuliert von 139,44% von 
Januar 2009 bis April 2009 
Internetmarketing, Preismanagement, Kategorien-
verkauf schufen dieses schöne Ergebnis. 
Strukturelle betriebswirtschaftliche Reorganisation 
der Personalkosten und Warenkosten bildeten das 
Gerüst, interne Schulungen formten die Fertigkeiten. 
 

Roter Ochse Werner Kochhäuser 
56321 Rhens 
Tel.: 02628-2221 
 

Umsatzsteigerung um 33,1 % zum Vorjahr in den 
ersten zwei Monaten 
Durch die konsequente Umsetzung von GeMax-
Konzepten, konnte bereits in den ersten zwei Mona-
ten eine deutliche Umsatzsteigerung zum Vorjahr 
2008 erreicht werden. 
Internes, externes und direktes Marketing erfolgt 
z.B. mittels Kulinarischem Kalender, Geburtstagsan-
schreiben, Tischaufsteller über Buchungsportale. 
Es wurden GeMax-Seminare besucht und interne 
Verkaufsschulungen abgehalten. 
 

 

Über 10.000 schriftliche Erfolge von Mitgliedsbetrieben liegen vor! 
Mehr unter www.gemax-cs.de  

Gern senden wir Ihnen auf Anfrage belegbare Nachweise zu. 


